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新修订的《中华人民共和国治安
管 理处罚法》将于 2026 年 1 月 1 日正
式实施，这次修订专门给养宠划了“红
线”。 新修订的《治安管理处罚法》第
八十九条规定：违反有关法律、法规、
规章规定，出售、饲养烈性犬等危险动
物的处警告，警告后不改正的或者致
使动物伤害他人的处五日以下拘留或
者一千元以下罚款；情节较重的，处五
日以上十日以下拘留；未对动物采取
安全措施致使动物伤害他人的处一千
元以下罚款；情节较重的处五日以上
十日以下拘留。

遛狗不拴绳
最高拘十天罚1000元

产业联动，始于产品自信

银川特色产品走出去的核心前提是产品
自信。

这次绿博会，宁夏巧玲科技有限公司打出
非遗八宝茶这一特色牌，成功与湖北艺博锐文
化传播有限公司签下500万元采购及销售大
单。一方面，宁夏八宝茶被誉为丝绸之路饮食
文化“活化石”，配制技艺已被列入自治区级非
遗代表性项目名录；另一方面，作为承载宁夏人
生活记忆的饮品，它早已超越了普通茶饮范畴，
传统形制与现代工艺改良后的多样搭配，既保
留了传统文化基因，又满足了当代消费者的养
生需求。

本土企业创新研发的枸杞原浆与之相类
似。再比如宁夏滩羊和辣糊糊，不只有专业展
会的展示机会，更有网络社交、带货推广所给
予的出圈流量。市场的积极反馈不仅让从业者
重拾信心，更促使他们跳出单点销售局限，有
底气思考更大的转型与创新，促成产业联动。

事实上，产业联动的本质便是优质资源的
整合与互补，只有当产品自身过硬，既能满足消
费者对品质的需求，又能传递独特的地域文化，
才能在跨业态合作中获得话语权，在供应链整
合中占据核心地位。

也因此，我市各企业必须持续巩固这种产
品自信。一方面，深挖地域特色、文化软实力，
讲好产品故事；另一方面，强化绿色生态、品质
标杆等硬实力，通过标准化生产、品牌化运营提
升产品竞争力，让更多银川制造从展会爆款变
为市场常态，为产业联动注入持久动力。

银川优品如何银川优品如何实现实现
从从产品产品到到产业链产业链的突破的突破

刘薇周志翔吴戈

日前，2025中国绿色食品博览会上，银川17家参展企业累计
达成意向性订单22个、意向金额84.1万元，签订宁夏滩羊皮原料皮
张、有机枸杞原浆代工等4个重点合作项目，总签约金额高达
768.63万元，实现了从“产品输出”到“产业联动”的深度突破。

事实上，实现深度突破的根源在于本土产品创新融合所带来的
硬实力，实力造就自信，有了自信方可再谋突破。下一个突破点在
哪儿？或可聚焦产品、服务、品牌的整体运营，打破品类壁垒，在消
费终端打造一站式体验，推动特色产品从展会爆款走向日常消费。

主动破局，重构消费场景

醇香的葡萄酒、养生的八宝茶以及营养丰富的枸
杞原浆，都有其鲜明的特色。在竞争激烈的市场环境
中，这些特色产品若仅依靠单品销售，力量着实有限，
难以在广阔市场中占据一席之地。要让这些特色产品
形成强大的协同效应，消费场景的重构至关重要。

传统的销售模式往往局限于单一品类，难以满足
消费者日益多样化的需求。打破品类壁垒迫在眉睫，
打造一站式、复合式的消费场景供应模式成为关键。
想象一下，在一个精心设计的消费空间里，消费者不仅
能品尝到鲜嫩的银川羊肉，搭配上当地酿造的葡萄酒，
还能在品茶区悠然地品味八宝茶，同时随手拿起一瓶
枸杞原浆，感受其带来的健康滋养。这种整体体验，既
满足了消费者对新奇事物的好奇探索心理，又契合了

本地居民日常消费的习惯，能够成为可复制、可推广的
日常消费场景，真正实现有效的产业联动。

打造无形的消费场景。有形的消费场景容易受地
域限制，无形的概念更容易广泛传播。有商家将宁夏枸
杞打包在一款代餐产品里，与其他特产一块包装成健康
养生产品，受到广泛欢迎。用创新的理念打好组合拳，创
造或者挖掘更多消费场景，没准就能跟上市场的节奏。

不过，要达成这一目标，从业者必须跳出“赚小钱”
的短视思维，拿出实际行动主动破局。真正的产业联
动，绝非简单的产品堆砌，而是从产品品质把控、服务
水平提升到品牌形象塑造的整体运营。只有全方位、
多层次地发力，才能让银川的特色优质产品在市场中
脱颖而出，赢得消费者的认可与青睐。

内外协同，统一品牌运营

地域品牌是区域竞争力的核心标识，而零散的产
品输出、模糊的品牌定位，正成为许多地方产业发展
的“绊脚石”。要实现产业联动的高质量发展，必须坚
持协调统一的运营思路，通过整合资源、明确定位，让
地域品牌真正成为带动区域经济的“硬拳头”。想要
实现这一目标，一方面需联动上下游企业，从原材料
采购、生产加工到物流配送，构建高效协同的供应链
体系，确保产品品质稳定、成本可控。另一方面，可以
通过电商平台、线下体验店等渠道，让地域特色产品
走出去。

当前，不少地域品牌存在“多而散”“小而弱”的问
题，比如“银川优选”“妙选银川”等品牌，若只是各自为

战，就会在一定程度上降低品牌知名度。唯有厘清品
牌定位，明确主次关系，才能避免内部竞争。同时，要
强化内部消费场景联动，将地域品牌融入旅游、餐饮、
文化等产业，让游客在体验中记住品牌，实现“流量”变

“留量”。
地域品牌不是某个产品的独角戏，而是整个区域

的大合唱。相关职能部门需发挥引导作用，制定统一
标准、统一形象、统一运营策略，企业则要主动参与，形
成“政府搭台、企业唱戏、市场认可”的良性循环。从

“单打独斗”到“攥指成拳”，内外协同、统一运营是区域
品牌破局的关键。唯有如此，才能让区域品牌真正成
为带动经济高质量发展的新动力。

以标准化赋能服务消费升级
刘薇

近日，银川市顺利完成三个国家级服务
业标准化试点建设任务，分别为贺兰山国家
森林公园科教旅游服务业标准化试点、爱慧
婴幼儿托育服务标准化试点、阅彩商业集团

“1+5”运营服务标准化试点，为我市服务业
高质量发展树立了新标杆，也为服务消费扩
容提质提供了度量与保障。

服务消费是拉动经济增长的重要引擎，
其高质量发展离不开标准化的支撑。服务消
费的潜能，需要通过标准化来提升服务质量、

规范市场秩序、优化消费环境，从中实现效益
的释放。

据报道，贺兰山国家森林公园科教旅游
服务业标准化试点打造科教旅游体验式服务
标准化模式，将生态保护和旅游体验有机结
合；爱慧婴幼儿托育服务标准化试点针对托
育行业痛点，构建了一套规范的婴幼儿照护
服务标准体系；阅彩商业集团“1+5”运营服
务标准化试点成功探索了商业综合体的标准
化运营管理，旨在提升整体服务品质和消费

体验。这些试点项目通过标准化手段，将服
务流程、质量要求、管理规范固化优化，不仅
可以提升服务满意度，也能像一根无形的线，
串起交通、住宿、餐饮、旅游等消费链条，形成
消费和投资相互促进的良性循环。

从另一个意义上讲，这些标准化试点在
各自领域精准对接民生实际需求，不断丰富
服务供给类型与层次的过程，本身也是优化
服务供给结构、提升资源配置效率的重要路
径。通过标准化手段，能够有效识别和填补

长期存在的供给与需求之间的差距，推动服
务模式与业态持续创新，进而促进商文旅农
体酒等多领域深度融合、协同发展。

这是一个新的起点，未来仍需持续完善
机制、深化改进，不断推动标准化经验在更多
服务消费重点领域的应用与推广。通过促进
服务消费向基层和社区延伸，推动标准化理
念贯穿服务业从生产到流通、从管理到服务
的每个环节，系统提升行业运行效率与质量，
让商品消费和服务消费形成良性循环。

近日，银川市“7~17岁残疾儿童少年
康复教育融合救助项目”取得了良好成
效，这个项目通过“一对一”的精准评估和
综合性的服务，切实帮助了特殊儿童及其
家庭，是政府民生工作做得实、做得细的
一个生动体现。

民生工作，千头万绪，关键在于找准
群众的实际需求。这个项目的成功之处，
首先在于它的“准”，针对患有孤独症、智
力发育落后等特殊疾病的儿童，进行“一
对一”评估。这意味着每个孩子都能得到
符合自身情况的康复方案。这种精准施
策，避免了资源浪费，也让帮助能够真正
落在最需要的地方，效果自然显著。

其次，这个项目的做法很“实”。它将
康复训练、文化学习和兴趣课堂结合起
来，是一种全面的、人性化的关怀。该项
目不仅着眼于改善孩子的身体状况，也
关心他们学习知识的能力和心理健康，
帮助他们提升生活自理、语言交流和社
会适应能力。这种实实在在的举措，让
孩子们的进步看得见、摸得着，生活质量
得到明显提升。

一个特殊儿童的背后，往往有一个家
庭长期承受着巨大的精神压力和经济压
力。这个项目的推进，不仅帮助了孩子，
更是为整个家庭减负。当父母看到孩子
的进步，当照护的压力得到分担，他们内
心的焦虑和疲惫就能得到缓解。一个家
庭的稳定和希望，是社会和谐最坚实的基
础。相关职能部门通过这个项目，把温暖和力量送给了这
些最需要支持的家庭。

总而言之，这个项目的推进充分展现出银川做好民生
工作的精准定位和扎实行动。把有限的资源，用在解决群
众最关心、最需要的问题上。希望未来能有更多这样接地
气、暖人心的民生项目出现，真正把实事办到群众的心坎
上，让发展的成果更多、更公平地惠及每一个人。

“一证多址”
为企业降本增效

周志翔

银川市以“高效办成一件事”为牵引，聚焦连锁食品企
业经营发展实际需求，创新推出食品经营许可“一证多址”
改革。改革推行以来，已为包括肯德基、必胜客在内的18
家连锁品牌高效办理了“一证多址”业务，显著降低了企业
开办与扩张的制度性成本，有力助推了食品连锁行业的健
康发展。

“一址多证”改革的背后是我市审批部门简政放权、激
发市场活力的缩影。让企业申请一个许可证，就能在所有
登记的地址上开展业务，为连锁食品企业在银川扎根发展
提供了方便。

通过制度性改革，不断降低企业的运营成本，正是优
化银川营商环境的重要方向之一。在过去，企业要是想在
不同的地方开展业务，得为每个地点都办理一张营业执照
或者经营许可证。特别是从事连锁经营的企业，办证的时
间、人力和资金等都是成本。“一证多址”政策的落地，不仅
降低了企业运营成本、优化了营商环境、提升了审批效能，
还促进了企业的快速发展。

“一证多址”政策的实施，便利企业的同时也能提升审
批效率。如今，相关企业办理营业执照或者经营许可证，
只需要提交一份申请资料，就能搞定所有事情，不仅节省
了企业的时间和精力，还提高了有关部门的审批效率。通
过简化办事流程、减少审批环节，有关部门可以为企业提
供更加便捷、高效的服务。

从产业创新生态构建的角度来看，“一证多址”改革营
造了更加宽松、包容的创新环境。对于新兴的食品经营模
式与业态，如社区团购、无人零售等，“一证多址”改革降低
了其市场准入门槛，鼓励企业大胆探索与创新。这些创新
业态不仅为消费者带来了更加便捷、个性化的消费体验，
也为食品零售企业在银川发展提供了更多可能。

“一证多址”政策的实施，为本地食品企业快速发展提
供了有力保障。今年本土食品企业也纷纷布局线下终端
店，百瑞源“杞大叔De茶”、金河“山下有牛”等品牌陆续上
市，可以看到企业有拓展零售端业务的需求。“一证多址”
为相关企业扩张提供了有力支持。通过简化证照办理流
程，为企业拓展市场、扩大规模提供了更多的机会，更为企
业带来更多的经济效益增加可能性。
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