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经过26年发展积淀，新华保险拥有一支具备丰富经
营管理经验、敏锐市场洞察力的管理团队和一支高素质、
专业化的核保核赔、保险精算、风险管理人才队伍，管理
效能不断提升。 芳华

盘中股价最高涨幅超6%！

新华保险2022年报凸显五大核心竞争力

“没想到拿着政府采购合同就能贷款，
我们流动资金不足的问题终于解决了！”近
日，从农行红寺堡支行获得96万元“政采e
贷”的宁夏弘德村食品有限公司负责人杨某
难掩喜悦地说道。

宁夏弘德村食品有限公司成立于2014
年，是当地发展前景较好的食品加工型小
微企业。日前，该公司中标政府某采购项
目，但因缺少抵质押物面临融资难题。农
行红寺堡支行获悉企业困难后，主动上门
了解实情，帮助企业申请“政采e贷”，开通
绿色审批渠道，仅用2天时间便完成授信
审批并成功放款96万元，解决了企业融资
的燃眉之急。

据悉，“政采e贷”是农行宁夏分行依托
“中征应收账款融资服务平台”，为小微企
业量身定制的用于短期生产经营周转的线
上化、纯信用、可循环的流动资金贷款业

务。该产品基于政府项目采购业务，结合
供应商历史交易信息，通过大数据精准“画
像”，为履约记录良好的政府采购中标小微
供应商提供批量、自动、便捷的信贷产品，
并实现从融资申请到贷款发放全流程一站
式线上办理。“政采e贷”的推出，既克服了
传统贷款对抵质押物的依赖，又破解了企
业融资难、融资贵、融资慢的困局，深受小
微企业的青睐。截至目前，农行宁夏分行
已投放“政采e贷”72笔、近6100万元，惠
及小微客户49户。

下一步，农行宁夏分行将持续与政采平
台建立联合融资服务工作机制，想企业之所
想、急企业之所急，将“政采e贷”作为助力
小微企业融资提速的“利器”，全面推动普惠
金融服务扩面增量、提质增效，为自治区经
济高质量发展赋能加力。

马巧丽

3月以来，国际金价连续上涨。数据
显示，截至4月3日，COMEX黄金期货主
力合约 3 月以来涨幅达 8.98%。3 月 20
日，一度站上2014.9美元/盎司的高点，直
逼2020年8月时2089.2美元/盎司的历史
高位。

对于黄金后市，国信证券认为，美联储
加息末期临近，对黄金价格压制大幅减弱。
从中长期的维度来看，各国央行购金力度也
在大幅提升，成为最强劲的需求增长点。海
通证券同样认为，美联储加息接近末端，贵
金属价格有望持续强势。

但在金价已行至高位的当下，对于国内
投资者而言是否还是“入场良机？”业内人士
表示，入场还需等待合适时机。倘若系统性
风险得到遏制，市场恐慌情绪将得到暂时缓
解，黄金或回调，需择时进场。

“后续金价是否能继续上涨，说不准。
若之前有购入黄金，可以考虑回收卖出。”
工商银行北京地区的客户经理小王表示。
相比于一次性购入实物黄金，小王更推荐
黄金积存业务。他表示，通过分批买入，可
以降低黄金价格波动所带来风险，平摊投
资成本。 华青剑

3月30日晚，新华保险发布2022年度业绩报
告；3月31日，新华保险盘中股价最高涨幅超6%。

报告显示，2022年，新华保险实现总保费收入
1631亿元，其中长期险首年保费388亿元，占总保
费的 23.8%；续期保费 1197 亿元，同比增长
2.5%，占总保费的73.4%，持续发挥压舱石作用。

2022年，在市场深度调整的环境下，新华保险坚
持稳中求进总基调，加快完善以寿险为核心，财富管理
和康养产业为支撑，科技赋能发展的总体布局，努力推
进业务转型，提升专业化服务能力，探索创新发展模
式，实现经营持续健康、稳定，凸显五大核心竞争力。

品牌价值彰显

新华保险始终锚定“中国最优秀的以全方位寿险业
务为核心的金融服务集团”的发展愿景，深化“以客户为
中心”的经营理念，积极服务国家战略、服务实体经济、服
务民生保障，发挥保险保障职能，践行保险企业使命。
2022年，新华保险已连续两年入选《财富》世界500强，
连续九年入选《福布斯》全球上市公司500强，连续八年
入选全球最具价值保险品牌前50强，2022年亚洲品牌
500强排行榜第236位、2022年中国企业500强榜单第
119位、惠誉保险公司财务实力评级（IFS）“A”（强健）。

主业基础坚实

新华保险始终坚守寿险本源，坚持“保险姓保、保险
为民”理念，深耕市场需求，深化供给侧改革，不断优化销
售渠道，健全机构与服务网络，打造专业化、高质量销售
队伍，客户基础坚实广泛。2022年，新华保险实现保费
收入1630.99亿元，整体经营保持健康稳定。其中，续期
保费1197亿元，同比增长2.5%，占总保费的73.4%，持续
发挥压舱石作用。

产业协同支撑

新华保险拥有以资产管理公司为主体的融合型财富管
理平台，管理资产规模超过万亿元，投资风格稳健，与负债
端保持良好联动效应。专属商业养老保险已经累计为数万
名客户提供可靠的养老保障，实际结算利率名列前茅，且入
选个人养老金产品；康养产业与寿险协同更加紧密，“尊享、
乐享、颐享”三大养老产品线全面落地，积极探索体验式营
销，初步形成“康养综合社区+照护医养社区+休闲旅居社
区+健康管理中心”的全功能康养服务体系。控股子公司
新华养老保险累计中标16个省份、19个职业年金组合。

服务优质便捷

新华保险持续深化科技应用，优化服务供给，完善服务
流程。智能化运营服务体系建设不断完善，多元化服务能
力全面增强，健康增值服务覆盖范围进一步拓宽，服务支持
质量和效率持续提升。通过遍布全国的机构网络和多元化
的销售渠道，为3300多万名个人客户及8万名机构客户提
供全面的寿险产品及服务。公司践行“快理赔、优服务”服
务内涵，2011年上市以来累计赔付支出3949亿元。“个人
客户微信自助理赔”服务实现7×24小时在线理赔申请，线
上理赔覆盖率超96.7%，平均理赔时效0.56天。

管理专业高效

农行宁夏分行推出“政采e贷”
助力企业融资提速

黄金价格震荡上行“入场”需谨慎

“以黄金之名赴约心动初春……您现场办理民生银行信用卡，购
买旁边柜台的菜百首饰即可享受百元优惠。”4月4日，北京西城区某
写字楼里，民生银行携手菜百首饰推出优惠活动。

随着3月以来国际金价的强势上涨，消费者对于黄金产品的热
情有增无减。有银行正乘着这股“黄金热”，与金店合作推出各类促
销活动，开启花式营销。业内人士表示，银行此举可借势招揽新客、
增强客户黏性。

“黄金热”不减，银行借势花式营销

据民生银行工作人员介绍，该行携手菜
百首饰推出的“春日约‘惠’”活动涉及购买
优惠、“焕”新服务等。购买菜百首饰任何款
式的足、铂金饰品每克可优惠5元；购买菜
百传世古法金，工费可享8折优惠；购买K
金类一口价类饰品，任意消费可享单件饰品

2%的价格优惠。
受近期金价持续走高的影响，消费者对

于黄金饰品的热情有增无减。现场，一位顾
客邢林表示，选择黄金饰品的最大原因就是
保值。不喜欢的话，既可以卖掉回收，也能
以旧换新，换个新样式。

黄金价格震荡上行“入场”需谨慎


