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金融

今年以来，建行宁夏区分行

及所辖各支行把金融支持春耕

备耕作为服务“三农”工作的重

要抓手，摸排各地金融需求、合

理调配信贷资源、加大金融产品

和服务创新力度，开辟授信审批

和金融服务绿色通道，引金融

“活水”灌溉田间。截至4月末，

建行宁夏区分行涉农贷款余额

288.25亿元，较年初新增28.9

亿元，增速11.15%。

建行宁夏区分行

引金融“活水”润泽田间

实地勘测增量“蓄电池”

“真是没想到，建行的
小伙子们竟然主动上门收
集信息！”海原县小河村的
养殖户何先生对建行的服
务津津乐道。

“起初，只有十几头小牛
犊，但随着规模扩大，我手头
的钱实在周转不开。”何先生
说，自己因为初次养殖未在
网点建立基础信息，所以贷
款迟迟没能办理，后来建行
工作人员上门收集了他的信

息，并很快给他发放了贷款，
解决了他的难处。

据了解，自企业级农户信
息建档推出后，建行海原支行
充分发挥产品优势，吃透信息
建档操作流程和适配人群，借
助“线下信息尽调+线上智能
授信”的业务模式深入农场
田间采集信息，有效突破现
有贷款产品涉农高质量外部
数据不足的瓶颈，提高了农
村信贷服务的可获得性。

充盈县域发展“产品库”

近年来，南梁台子铁西
村坚持有特色、可持续、能受
益的原则加快特色产业、现
代农业的发展步伐，鼓励并
扶持农户大力发展特色蔬菜
种植产业，却苦于缺少资金
支持。在得知农户面临的困
境后，银川阅海万家支行的
员工多次来到铁西村，挨家
挨户了解农户需求，并向农
户推荐建行宁夏区分行因地
制宜创新的“裕农快贷-建业

贷”“塞上移民贷”“塞上种植
贷”等“塞上”系列贷款产品。

“我申请的是‘建业贷’，
根据我的种植情况，给我授
信了10万元，最近蔬菜市场
不错，今年再种点高档蔬菜，
收入应该还会增加。”村民李
建军一家将一颗颗鲜红的西
红柿打包装袋，满脸幸福地
说道。实用的金融产品成为
一把把钥匙，解锁了农户们
面临的难题。

用好综合服务“锦囊计”

大寨子农贸市场是灵武
市、镇、村之间生产要素双向
自由流动的重要枢纽，物美
价廉的特点成为村民们公认
的“灵武市第一大集”。为激
发市场潜力，提升服务民生
能力，当地政府计划对农贸
市场进行深度改造。然而，
由于市场长期未进行软硬件
改造，市场管理方面临着摊
位费难收、运营效率低等一
系列问题。

得知这一困难后，建行
宁夏区分行前往市场开展实
地调研，厘清问题堵点后，联
动灵武分行运用金融科技和
数字化经营优势，定制专属
农贸市场的标准化服务方
案。服务团队通过“裕农市
场”专属综合服务方案，为市

场搭建“惠市宝”平台、为商
户制作聚合支付码牌和门
牌，并同步上线“惠省钱”活
动，以“智”赋能市场管理，以

“慧”惠及市场商户，实现了
大寨子农贸批发“裕农市场”
建行商户的全覆盖。

“有了建行给我们搭建
的专业结算综合服务平台，
入驻商家各种费用缴纳情况
一目了然，管理起来方便多
了，近期，商户和客流量都增
加了不少。”市场管理部经理
喜滋滋地向前来回访的员工
说道。如今的大寨子农贸市
场已经成为灵武地区最具地
方特色、货品最齐全、功能最
完善的“三最”综合化市场，
吸引着越来越多的顾客前来
采买。 赵璐

建行宁夏区分行全力推动巩固拓展脱贫
攻坚成果同乡村振兴有效衔接，把差异化、定
制化、综合化的金融产品和服务扎根县域乡
村，多维度激发发展活力，由“输血”变“造血”、
因地制宜创新贷款产品、科技赋能定制综合服
务，为乡村全面振兴注入强劲金融动能。

建行宁夏区分行

为乡村全面振兴注入强劲金融动能

建行工作人员到田间地头播撒金融“及时雨”。
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下起金融“及时雨”

“建设银行的贷款资金来得真是太及
时了，不然我这春节后的补栏计划要受到
很大影响。”家住盐池县花马池镇八堡养
殖园区的滩羊养殖大户黄执诚看着手机
上到账的50万元贷款，高兴得无以复加。

滩羊产业不仅是盐池县的特色产
业，也是当地农户增收的重要途径之
一。然而，随着养殖规模的扩大和市场
需求的增加，资金问题逐渐成为制约各
家农户滩羊养殖发展的瓶颈。针对这一
情况，建行盐池支行员工挨家挨户地走
访养殖户，以建行信息建档模式为抓手，
为养殖户量身定制贷款方案，根据每个

人的养殖规模、信用记录等因素，合理确
定贷款额度，优化贷款流程，确保资金能
够及时、准确地到达养殖户手中。同时，
该行还为辖区农户提供了优惠的贷款利
率和灵活的还款方式，尽可能减轻他们
的经济负担。

除了滩羊养殖，玉米种植也是盐池县
本地的传统产业，是当地农户们的主要收
入来源之一。但随着种植成本的不断上
升和市场价格的波动，许多农户也面临着
资金短缺的困境。今年年初以来，建行盐
池支行的贷款同样制定了个性化的贷款
方案，让不少农户安下心来专心发展。

拳头产品“引甘霖”

“裕农快贷—建业贷”农户信贷线上
产品作为建行宁夏区分行自主创新的拳
头产品，采用新金融思维发挥数据作为关
键生产要素的作用，通过自主设计授信模
型、贷后监测模型，帮助农户“把手机变成
新农具，把数据变为新资产”。同时，借助

“建行手机银行”APP或“裕农通”APP，实
现线上申请、随借随还、信用放款、优惠利
率，实现农户贷款“容易、便宜”。

连日来，建行石嘴山分行营业部着眼
县域，走向乡村，通过一次次下乡入户测
额度、维护信息，为当地100多户农户解
决融资难题，先后审批助农贷款3000万
元。“这些数字后面是一户户急需周转资
金购买种子、化肥和农机设备进行春耕的
农户。一想到这，我们奔赴几十公里深入

田间地头的疲惫都是有意义的。”该营业
部客户经理一边整理着贷后资料，一边欣
慰地说。

海原县海城镇水洼村玉米种植户小
田今年和村部签署了2000亩地种植合
同，但临近春耕，却因缺少购置种子、化
肥、雇用机械和工人干活的资金一筹莫
展。到建行海原支行个人贷款中心咨询
后，客户经理小马向他推荐了“裕农快贷
—建业贷”。类似小田这样亟需资金周
转，但因线下贷款流程长、手续复杂而产
生退缩心理的农户数量很多。今年以来，
建行海原支行积极与各乡镇、村联系，组
建营销团队，携带设备，深入乡村，走进田
间地头、养殖圈舍，将金融“活水”引进乡
村，助力农户春耕备耕，播种希望。

“塞上贷”解民忧

今年来，建行宁夏分行不断加大对农
业经营主体的信贷支持，针对小微农业企
业及种养大户等普惠类客户推广“塞上养
殖贷”“塞上移民贷”“塞上兴农贷”“塞上
农直贷”等信贷产品，有力地支持了宁夏
新型农业经营主体发展。

“终于不用担心今年的玉米地膜和种
子资金了，我从没见过这么高效、优质的
服务！”家住西吉县兴隆镇玉桥村的海振
学是兴隆镇牛羊养殖及百亩玉米种植大
户，最近到了种植玉米的时候，眼看要给
玉米地铺设地膜，但他由于前期资金全部
低价购买肉牛，导致资金链断裂，没有多
余资金。了解到他的具体情况后，建行西
吉县支行客户经理立即核实情况，确定情
况无误后，第二天便为海振学发放了30
万元的“养殖贷”。

为迎接需求渐旺的春季消费，青铜峡市
峡口镇赵渠村养殖业大户张立清今年准备
扩大经营规模，但资金的缺口让他犯了难。
为此，建行青铜峡支行客户经理主动上门，
为他推荐“建行惠懂你”APP。经过测额、申
请、签约、支用“一站式”全程操作后，“塞上
兴农贷”很快解决了张立清的资金困难。

建行工作人员在田间地头的每一步
努力，让越来越多农户坚定了发展生产的
信心。未来，建行宁夏区分行将始终以服
务‘三农’为己任，在学习‘千村示范、万村
整治’工程经验中，不断创新金融产品和
服务，全力保障涉农主体的农业生产资金
需求，把‘民之关切’作为‘行之所向’，将
金融‘甘霖’灌溉田间地头，凝心聚力续写
金融服务乡村振兴发展崭新篇章。
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