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金融

为着力提升金融服务的便
利性，助力地方实体经济发展，5
月15日下午，建行银川西城支行
在银川数字经济产业园举办普
惠金融产品推荐会，向园区内的
企业介绍和推广普惠金融特色
金融产品和服务，为拓宽小微企
业融资渠道、解决经营难题提供
了有效帮助。

活动现场，建行银川西城支
行的客户经理从小微企业金融
服务概况、科技类信贷产品、其
他产品及服务三方面介绍了建
设银行特色金融产品和服务，并
表示将在普惠金融战略的支持
下，努力给客户提供更优质、更
便捷的金融服务。

活动过程中，企业代表们积
极提问，与建行银川西城支行的
客户经理进行了深入的交流和
探讨。他们表示，“传统金融更
倾向于‘锦上添花’，建行的普惠
金融则更加聚焦‘雪中送炭’”，
建行的金融产品和服务具有创
新性、实用性和针对性，能够满

足企业在不同发展阶段的金融
需求。同时，他们希望建行能够
继续加强与企业的沟通联系，提
供更加精准、高效的金融服务。

此次产品推荐会的成功举
办，不仅为企业提供了一个了解
和选择优质金融产品的平台，也

为双方未来的合作奠定了坚实
基础。展望未来，建行银川西城
支行将继续与银川数字经济产
业园紧密合作，共同探索金融创
新的新路径，让更多企业了解和
认可建行的金融产品和服务，为
地方经济的繁荣发展贡献力量。

为解决农户资金难题，提
升农户干事创业积极性，助力
乡村振兴事业高质量发展，5月
11日，建行银川宁安南街支行
走进兴庆区通贵村，设立“裕农
贷”乡村服务点，为农户提供建
设银行“裕农贷款”，“贷”来金
融“及时雨”。

兴庆区通贵村是远近闻名
的“豆腐村”，特色豆腐产业解
锁了乡村振兴的“共富密码”。
近年来，随着大力发展高产优
质高效农业，通贵村充分利用
种植资源与品牌优势，搭上了
农业现代化的快车。然而，正
值农忙时节，许多村民却面临
季节性流动资金短缺，急需一
笔利率低、支取灵活的贷款解
决燃眉之急。

在通贵村的乡村服务点，建
行银川宁安南街支行服务队一
行人刚进门，就被村民们围住，
争相申请办理裕农贷款。客户
经理向村民介绍了裕农贷款的
针对人群、贷款利率和还款方
式，并着重讲明其产品优势主要
在于条件少、利息低、流程简单、
便于操作，能有效缓解农户的资
金压力。村民们听后纷纷表示，
建行“裕农贷款”太方便了，只需
提供种地补贴数据，不需要繁琐

流程就可以轻松贷到款，真是实
实在在的好产品！

接着，宁安南街支行服务队
挨家挨户走访农户，根据每个人
的种植规模、信用记录等信息，
紧锣密鼓地完成了农户信息建
档工作，同时合理确定贷款额
度，优化贷款流程，确保资金能
够及时、准确地到达农户手中。

在助力乡村振兴的道路上，
建行银川宁安南街支行始终坚
持一步一个脚印，把“民之关切”
作为“行之所向”，将金融“甘霖”

灌溉田间地头。今年截至目前，
该支行已为周边三所乡镇43户
村民进行裕农贷款信息建档，为
25户村民解决了融资难题，先后
投放裕农贷款266万元。

未来，宁安南街支行还将继
续秉持为民服务的根本宗旨，坚
持党建引领乡村振兴，以服务

“三农”为己任，在学习“千村示
范、万村整治”工程经验中，不断
创新金融产品和服务，凝心聚力
续写金融服务乡村振兴发展崭
新篇章！

银企携手共谱金融合作新篇章

建行银川西城支行举办普惠金融产品推荐会

活动现场。

建行银川宁安南街支行
为农户“贷”来“及时雨”

商业医疗险
瞄准差异化需求

日前，《中国商业医疗险发展研究
蓝皮书》在北京发布。该《蓝皮书》由
中国人民健康保险股份有限公司联合
南开大学等机构共同研究完成。《蓝皮
书》提到，近年来我国经济社会经历了
一系列重大变化，商业医疗险市场也
面临前所未有的机遇与挑战。人口结
构老龄化加剧、健康风险演化以及互
联网大范围普及，推动了居民多层次、
多样化、高质量医疗健康服务需求快
速增长，也进一步放大了居民对商业
医疗保险的差异化需求。

来自国家医疗保障局的数据显
示，2023年底基本医保参保人数达到
13.34亿人，按应参保人数测算，参保
率保持在95%以上，总量规模得到巩
固。在基本医疗保险“保基本”的基础
上，如何更好发挥商业医疗保险的补
充功能，切实降低居民的卫生支出负
担，成为社会各界关注的热点话题。

据了解，近年来商业医疗保险的
版图不断扩大，持续将医保目录外责
任、特定疾病、增值服务等纳入保障范
围。特别是2016年以来，以百万医疗
险和“惠民保”为代表的具有普惠性的
保险产品百花齐放，使得商业医疗险
的保费规模持续攀升，截至目前已超
过3800亿元。

南开大学卫生经济与医疗保障研
究中心主任朱铭来表示，未来，保险公
司要重点关注保险与健康管理产业的
融合发展，根据消费者需求不断创新
升级产品，通过精细化产品设计、加大
宣传力度、持续优化保障内容、增值服
务、缴费模式等举措来增加客户黏性，
深挖潜在市场。

对于行业未来发展，专家学者建
议，在基本医疗保险“保基本”的基础
上，一方面要引导商业医疗保险回归
保障本源，强化对基本医疗保险不予
支付的医疗费用的基本保障功能，支
持开发与基本医保相衔接的商业医疗
保险产品。另一方面要鼓励保险公司
丰富产品种类，开发护理保健、康复照
护、齿科、眼科、高端医疗等多领域综
合性的“非基本保障”创新产品，逐步
将先进医疗技术、医疗器械、创新药品
等纳入保障范围。同时鼓励开发保障
期限较长、费率可调整的长期商业医
疗保险，满足消费者差异化、高层次、
高质量的医疗保障需求。

《蓝皮书》建议，保险公司应逐渐
向“医疗保险+健康管理”业务模式转
型，延伸服务链条，打造“保健—治疗
—康复—照护”全流程健康服务产业
链，为不同消费群体提供全方位服
务。此外，保险行业可以充分运用人
工智能、物联网等先进技术，打造专业
健康管理服务系统平台，真正提高服
务的便利性和实用性。
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建行工作人员正在为农户办理“裕农贷款”。


