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防范金融诈骗 守护幸福万年
中国平安集团宁夏地区各专业子公司
联合开展“金融知识进养老院”公益慰问活动

4月14日，走进村民邱胜雄的香瓜大棚，一
排排整齐的瓜秧映入眼帘，翠绿的瓜蔓爬在支架
上，一个个圆润饱满的果实悬挂其间，香气扑面
而来。据了解，青铜峡市瞿靖镇蒋顶村的大棚香
瓜此时已进入成熟期，并抢“鲜”上市，成为村民
增收致富的“甜蜜产业”。

“大棚就是香瓜的天，没有建行青铜峡支行，
这片天肯定是建不起来的！”邱胜雄形象地比喻
说：“我的棚是1月10日栽的苗子，现在成熟可以
采摘上市了，周期近3个月，一个棚一茬能产
3000多斤，两个棚能卖个一万多元”，他给到访
的建行青铜峡支行的工作人员算了笔账：“我今
年一共承包了5个大棚，香瓜长势喜人，建设银行
除了给我资金支持，还主动帮我介绍客户，真是
时时刻刻为老百姓着想，跟你们打交道，放心！”
原来，当初邱胜雄就是在建行青铜峡支行裕农通
团队工作人员的指导下，决定加大种植规模的，
并在20万元贷款资金的帮助下，换来了如今可
观的收入。

早在去年12月底，建行青铜峡支行就瞄准
农村设施农业基地温棚市场，支持农民巧打时间
差，精心培育香瓜产业，实行反季节种植，以规模
化生产模式点燃乡村产业“新引擎”。建行青铜
峡支行裕农通团队深入温棚，现场为村民们提供
面对面的咨询服务，详细介绍贷款政策和申请流
程，帮助农户们解决资金难题。同时为部分种植
大户提供管家式金融服务，提前介入种植村庄及
瓜果市场的业务拓展及营销工作，围绕香瓜产销
产业链，形成立体化营销服务模式，助力发展特
色产业，真正实现了产业振兴有“秘诀”，农民致
富有“钱景”。

农产兴、百业旺。近年来，建行青铜峡支行
紧紧围绕金融服务支持地方特色农业这一重点，
发挥金融扶持农业的主导和引领作用，丰富金融
服务，创新服务方式，为特色产业——香瓜种植
发展注入金融活水，帮助当地农民朋友发家致
富。该行通过“一站式”的金融办结服务，为辖内
种植户提供信贷资金、支付结算等金融服务，不
定期由工作人员携带移动办公设备提供“家门
口”服务，实现“金融服务零距离”，架起了便利金
融服务桥梁，不仅开辟了农民增收新路径，更为
设施农业发展注入了新活力，有力推动了农业现
代化和乡村振兴的广阔“钱景”。 春婷

近日，迎着四月的春风，建行
银川燕庆支行走进代工单位采油
九厂，以“党建引领·智慧养老”个
人养老金为主题，开展了一场别开
生面的宣传活动。此次活动既是
对国家“加快发展第三支柱养老保
险”战略部署的积极响应，也是践
行金融为民初心的具体实践。

活动现场，建行银川燕庆支行
的“张富清党员先锋岗”成员摇身
一变成为政策宣讲大使，手持精心
设计的宣传手册，结合图文并茂的
多媒体演示，将个人养老金制度的
惠民甘霖化作春风细雨，精准滴灌

至每位石油职工的心田。活动现
场虽设在九厂本部，但吴起县等异
地的数百名职工通过视频会议直
播同步参会，真正实现了“天涯若
比邻”的全厂覆盖。

现场，手册翻动的沙沙声与视
频会议里的热烈讨论此起彼伏，

“国家给政策，建行送服务，真是把
好事办到了咱心坎上”，九厂职工
们兴奋地说。针对职工关心的支
取条件、投资收益等问题，建行员
工开启“双屏联动”答疑模式，既解
答现场职工疑问，又通过共享屏幕
为视频会议端的职工同步支招。

通过这种跨越物理距离的“面对
面”服务为九厂职工架起了金融服
务的“连心桥”。

为深化合作，银企双方还建立
了专属金融服务群，群内配备专业
人员，提供7×24小时在线服务。
从账户管理到理财规划，从产品咨
询到投资分析，职工足不出户即可
享受全方位金融服务，让服务更贴
心、更精准。“当年张富清老英雄深
藏功名、默默奉献，今天建行党员
先锋岗传承这种精神，把国家养老
政策送到了我们身边。”采油九厂
职工李师傅感慨地说。 王茜

近日，在中卫市举办的政银保助企发展融资对
接会上，建行中宁支行向参会企业宣讲了针对小微
企业的一系列贷款产品，包括“云税贷”“商户云
贷”“善科贷”等，现场设立咨询台，摆放易拉
宝，发放金融产品手册，全方位介绍该支行惠企
政策金融产品服务，解答小微企业各类政策咨
询问题。此次活动提升了小微企业对建行小微
企业融资信贷产品的熟知度，搭建了银政企良好交
流的桥梁。

据了解，为破解中小微企业融资难、融资贵、融
资慢问题，推动小微企业持续健康发展，拓宽企业
获取金融政策渠道，大力推动小微企业融资协调工

作机制落地落实，建行中宁支行积极参加此次由中
卫金融监管分局、中卫市税务局、辖内银行、保险机
构联合开展的2025年“诚信护航金融赋能聚力共
赢”政银保助企发展融资对接会，旨在通过政府政
策引导、银行信贷支持、保险风险兜底的协同机制，
打通金融服务实体经济的“最后一公里”。

自小微企业融资协调工作机制建立以来，建行
中宁支行多措并举积极助力小微企业发展，第一时
间成立由支行一把手为组长的工作专班，组建小微
企业对接营销小组，通过走商圈、进企业，全面走访
对接企业，了解企业融资需求、财务资产状况、经营
情况等信息，为其适配该行信贷产品解决融资难

题。同时为经营正常、暂时遇到困难的小微企业提
供无还本续贷、信贷帮扶政策，缓解企业还款压力，
帮助企业渡过难关。此外，该支行还通过下调贷款
利率、减免小微企业账户管理费等，降低了企业综
合融资成本。目前，该支行已累计走访小微企业
775户，累计发放贷款24320余万元。

“支行将不断深化政银保合作，通过数字化赋
能提升服务效率。依托大数据风控模型和‘线上+
线下’渠道，让数据多跑路，企业少跑路。持续发挥
金融‘活水’作用，以更精准的产品、更高效的服务
助力小微企业破浪前行。”建行中宁支行相关负责
人表示。 孙惠媛

为积极响应国家加强老年群体

金融知识普及的号召，践行企业社

会责任，4月28日下午，中国平安

集团宁夏地区各专业子公司联合走

进宁夏孝慈园养老服务中心，开展

“防范金融诈骗 守护幸福万年”主

题公益活动，通过金融知识讲座、

互动答疑等形式，为老年群体送上

暖心关怀与实用防诈指南。

慰问活动现场。

建行中宁支行借助政银保协同机制努力搭建融资“直通车”

建行青铜峡支行
助力香瓜抢“鲜”上市

筑牢民生幸福网托起金色夕阳红

建行银川燕庆支行走进采油九厂共绘养老新图景

暖心慰问送关怀 平安服务显担当

活动期间，平安志愿者为
老人们送上洗衣液、抽纸、湿
纸巾等生活慰问品，并陪伴
老人拉家常、话健康，倾听他
们的生活故事。养老服务中
心负责人表示：“这次活动不
仅让老人们学到了实用的金
融知识，更感受到社会的温

暖，平安的贴心服务让我们非

常感动。”

据悉，老年群体是金融安
全的重点关注对象，中国平安
始终秉持“专业创造价值”的理

念，持续开展金融知识普及活

动，未来将联合更多社区及养

老机构，构建常态化宣教机制，

切实守护老年群体的财产安全
与幸福生活，为营造安全、和谐

的金融环境贡献力量。
潘明杰文/图

活动中，中国平安志愿者结合老年
人实际需求，用通俗易懂的语言讲解了
银行卡安全、防范电信诈骗、非法集资
识别等金融知识，通过真实案例剖析常
见诈骗手法，提醒老人们警惕“高息理
财”“保健品投资”等陷阱。现场还设置
了趣味问答环节，老人们积极参与互
动，分享亲身经历，志愿者一对一解答
疑问，帮助老人提升风险防范意识。“这
些知识太有用了！以后接到陌生电话
可得多个心眼了。”一位老人感慨道。

养老院里讲金融
筑牢反诈“防火墙”


