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积分当钱花，越花越“金”彩
建行生活APP注册用户，可以在建行生活APP参与“积分当钱花”活动，享受

积分综合抵现，700积分可抵1元！目前支持在会员充值、电影演出等交易时使用

综合积分抵现，单笔至高可抵100元（即70000积分），活动期内累计至高可抵500

元（即350000积分）！活动详情可登录建行生活APP，点击首页“积分”栏了解。

产品特色：满足您和家人购车、装修、旅游、教育等多种消费

用途，手续简便，利率优惠，一次申请循环支用，还款方式灵活，让

您轻松贷款、消费无忧。

以上内容仅供参考，如您有贷款需求，请到银川市各邮储银

行网点咨询办理。

咨询电话：0951-3014165/0951-6920135。

邮储银行
个人消费贷款——邮享贷

贷款详情请关注
“邮储银行宁夏分行”微信公众号
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新华保险持续推进专业化、
市场化、体系化改革，核心竞争
力持续增强。

战略规划层面，该公司构建
“1+N”体系推进“新国十条”落
地；形成以客户为中心的经营管
理体系，实施做强做优四级机构

“强基工程”2.0升级政策，打通
战略落地“最后一公里”。

产品方面，全面部署分红险
转型，构建前中后台立体协同机
制，整合产品、投资、服务等优质
资源。服务能力方面，强化资源
整合，丰富医康养等十大权益体
系，探索创新“健康险+服务”模
式，打造“医联体”服务网络；积
极拓展优质康养社区和旅居项
目，已在24城布局32个康养社
区，一季度签约入住资格函增幅
达312%。

投资能力建设方面，该公司
坚定不移做深做实多元化策略，
持续优化大类资产配置。响应
国家号召增持长期股权投资，
2025年以来，举牌了杭州银行、
北京控股（H股）等质地优良、财
务健康的上市公司。

赋能支持方面，后援支持响
应 增 速 ，行 业 内 率 先 实 现
DeepSeek 接入，推出双录 AI
智慧问答，实时解答队伍遇到的
操作难题；理赔平均时效缩短至
0.71天。

未来，新华保险将继续坚
持高质量党建引领高质量发
展，深入践行金融的政治性和
人民性，多措并举推动分红险
转型，强化队伍技能的培训和
转变，切实做大做强投资板块，
为建设金融强国贡献力量。

芳华

高质量发展态势持续向好

新华保险一季度保费、净利润、新业务价值全面增长

4月29日，新华保险发

布 2025 年第一季度报告。

该公司积极融入国家发展大

局，与时俱进树立大保险观，

立足主责主业，坚持内涵式、

高质量发展，紧紧围绕提升

市场竞争力的核心目标，深

入践行以客户为中心战略，

丰富产品体系、加快服务生

态建设，强化渠道基础管理

和队伍优增优育，全面提升

高质量发展能级。

报告显示，2025年一季

度，新华保险总资产突破

1.75 万亿元，投资资产超

1.68万亿元；实现原保险保

费收入732.18亿元，同比增

长 28%；营业收入 334 亿

元，同比增长超26%；归属

于母公司股东的净利润

58.82 亿 元 ，同 比 增 长

19%。长期险首年保费

272.36 亿 元 ，同 比 增 长

149.6%，其中，长期险首年

期交保费194.71亿元，同比

增长117.3%。一季度，该公

司个人寿险业务13个月及

25 个月继续率同比提升。

首年期交保费快速增长及业

务品质持续提升助力公司新

业务价值大幅增长，新业务

价值同比增长67.9%。

投资端面对市场股债大

幅波动环境，该公司顶住市

场压力，不断提升资产质量、

巩固投资策略、改善组合结

构，取得较好的投资收益。

2025年一季度，该公司年化

总投资收益率为5.7%。

截至3月底，该公司综合

偿付能力充足率256.46%，

核 心 偿 付 能 力 充 足 率

184.04%，保持充足状态。

个险渠道一季度聚焦长期险首年
期交业务增长，坚持围绕队伍抓营销，
以绩优人力为核心、以优增为重点，升
级绩优荣誉体系，依托“XIN一代”计
划，加快高质量营销队伍转型发展。一
季度，个险渠道实现保费收入445.53
亿元，同比增长11.9%；长期险首年保
费120.17亿元，同比增长131.5%，其
中长期险首年期交保费118.89亿元，
同比增长133.4%。渠道加快绩优队伍
建设成效显现，绩优人力人均期交保费
同比实现翻番。

银保渠道严格落实“报行合一”要
求，秉持“一行一策”差异化策略，坚
定推动业务转型、优化业务结构，积极
构建银保合作新生态，丰富产品供给，

聚焦期交规模，提升价值贡献。一季
度，银保渠道实现保费收入268.89亿
元，同比增长69.4%；长期险首年保费
150.57亿元，同比增长168.2%，其中长
期险首年期交保费74.21亿元，同比增
长94.5%。

团体渠道持续推动专业化转型和
市场化改革举措全面落地，促进业务健
康发展，同时积极落实做好金融“五篇
大文章”要求，持续加强科技创新、绿色
发展、普惠金融等服务国家战略重点领
域客户承保力度。一季度，团体渠道实
现保费收入 17.76 亿元，同比增长
18.6%；其中短期险保费15.30亿元，同
比增长13.8%；长期险首年保费1.62亿
元，同比增长55.8%。

全面部署分红险转型
核心竞争力持续增强C

各渠道表现亮眼
保费收入均实现两位数增长A

作为国有控股金融企业，新华保险
积极推进服务国家战略工作。加大民
生保障服务力度，一季度共承保20个
惠民保项目；加大企业客户承保力度，
累计为超3万家企业客户，提供约1.45
万亿元的保险保障额度。全面谋划乡
村振兴工作，持续推进环卫工人公益
赠险项目，为西藏日喀则震区捐款
100万元。加大服务国家重点领域投

资力度，“五篇大文章”投资余额同比
增长近60%。积极培育耐心资本，该
公司与中关村集团等单位，共同发起
意向规模达100亿元的中关村战新基
金，加大对科技创新的支持力度，助力
新质生产力发展；在与某机构设立的
鸿鹄一期试点基金500亿元投资成功
落地的基础上，金监总局批复同意公
司继续联合发起二期基金。

全面提升服务国家战略质效
五篇大文章投资余额增长近60%B
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