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3月14日，2026年宁夏“3·15”
金融消费者权益保护主题集中教
育宣传活动在银川花博园南广场
举行。由建设银行宁夏区分行牵
头多家金融机构共同打造的二月
杏花展区，以“信贷有度·耕耘希
望”为主题，将金融消保知识融入
春日游园场景，吸引了众多市民
参与。

展区现场，一台装饰着春耕
标语的老式拖拉机成为“打卡
点”，杏花主题的黄绿配色展位清
新明快。围绕“信贷有度”主题，
展区设置了两个互动游戏：“拒绝
天上馅饼”，通过杏花图案挂牌，
向市民讲解正规信贷与非法贷款
的辨别方法，帮助群众识别“免息
陷阱”“套路贷”等常见金融乱象；

“识别地上陷阱”飞行棋游戏则让
市民在掷骰子前进中，了解“非法
代理退保”“高收益理财”“钓鱼链
接”等风险点，答对问题可兑换风
车DIY材料包或小杏花充气包。

活动现场格外热烈，众多小
朋友围坐在一起动手DIY风车，
欢声笑语不断，家长们则在陪伴

互动中认真学习金融知识，寓教
于乐、氛围温馨。

“孩子玩得开心，还拿到了小
礼品，我也清楚了哪些贷款不能
碰。”带着女儿来逛展的韩先生
说，这样的宣传不生硬，边逛边玩
就把知识学了。

建设银行宁夏区分行现场负
责人表示，金融消保工作要接地
气，就得走到百姓身边、走进生活
场景里。把“信贷有度”的道理融
进春天的杏花里，让大人孩子在
互动中自然接收，比单纯发传单
管用得多。

作为十二花神展区之一，杏
花展区用一场春意盎然的“金融
之约”，让消保知识走出柜台、融
入街巷。下一步，建设银行宁夏
区分行将始终坚守金融为民初
心，厚植消保为民情怀，把消保工
作做在平常、融入日常，不断探索
群众喜闻乐见的宣教形式，用更
多沾泥土、带露珠的方式，把金融
知识送到群众身边，用更有温度
的方式守护好老百姓的每一分辛
苦钱。 郭莉

近日，农行平罗县支行收到
一封来自平罗县工业园区管理委
员会的感谢信，信中字里行间饱
含着园区管委会与园区企业的真
挚谢意，对农行平罗县支行长期
以来深耕园区、精准助企、护航民
营经济发展的务实举措与硬核担
当，给予了高度评价与充分肯定。

作为服务县域实体经济的金
融主力军，农行平罗县支行始终
把园区发展、企业所需作为服务
着力点，主动对接平罗县工业园
区产业布局，聚焦化工、新材料、
现代农业等重点领域，以一企一
策、绿色通道、专班服务等破解企
业融资堵点难点。针对园区重点
民营企业发展需求，该支行高效
完成亿元级授信审批，为企业生产
扩能、技术升级注入金融活水；依
托专项金融方案，全力支持智慧农
业科技园建设项目，以大额信贷资
金保障园区产业提档升级。

同时，农行平罗县支行积极
响应助企纾困部署，专项助力中
小企业账款清欠工作，建立台账

式服务、一站式审批机制，用真金
白银盘活企业流动资金，有效缓
解企业周转压力。截至2026年2
月末，该支行已审批5家公司清欠
贷款合计 0.65 亿元，实现投放
0.58亿元，累计帮助21家被拖欠
企业清收账款30笔，有效盘活企
业流动资金，缓解企业资金周转
压力，以金融温度优化园区营商
环境。

一封感谢信，是认可更是激
励。近年来，农行平罗县支行持
续加大对平罗县工业园区信贷投
放力度，近三年累计为园区投放
贷款超20亿元，实体企业贷款余
额稳步攀升，用实实在在的金融
支撑陪伴园区企业成长壮大。

下一步，农行平罗县支行将
把这份赞誉转化为服务动力，持
续深耕园区、贴近企业，以更优质
的服务、更契合的产品、更高效的
审批，为平罗县工业园区高质量
发展、民营经济提质增效注入更
强劲的动能。

马巧丽

“约定利益+分红机会”助力客户财富成长

平安人寿推出司庆金越系列分红险产品

近期，平安

人寿将推出司庆

金越系列产品，

包括平安盛世金

越（尊享版 26

Ⅱ）终身寿险（分

红型）（以下简称

“金 尊 分 红 司

庆”）及平安盛世

金越养老年金保

险（分红型）（以

下简称“金越养

老司庆”），满足

客户保险保障和

资产规划的多重

需求。司庆金越

系列产品为分红

型保险，兼顾约

定利益与分红机

会，以灵活的产

品功能为客户提

供涵盖财富储

备、养老规划与

资产传承的一体

化解决方案。

平安人寿始

终将保障人民美

好生活作为使命

担当，持续扩大

养老、健康等保

险产品与服务供

给，助力养老金

融高质量发展。

平安人寿相关负

责人表示，司庆

金越系列产品

精准匹配客户

的保险保障和

资产规划需求，

公司将不断提

高综合投资实

力，致力于为客

户创造长期稳

健的分红收益。

退可守进有度 安心与惊喜兼得

资金储备是养老规
划的支柱。在年轻时未雨
绸缪，为退休生活打造稳
定的收入来源，是老年生
活品质的保障。面对利率
下行与市场波动的双重挑
战，客户希望兼顾资产的
安全性与成长性。平安人
寿顺应市场趋势，推出司
庆金越系列产品，兼顾“约
定利益+分红机会”，让客
户既安心又能收获财富成
长的惊喜。

在约定利益方面，交
费期满一定年度后，金尊
分红司庆的现金价值开
始按约1.75%逐年持续增
长至终身，金越养老司庆
在养老金领取前享受现

价持续增长。现价以合
同形式约定，为客户资产
安全托底，无论日后经济
形势如何变化，约定利益
都可稳收囊中。

在浮动分红方面，客
户可分享平安人寿分红型
保险产品的经营成果，参
与投资收益的分配。以35
周岁的客户张女士为例，
购买金尊分红司庆，每年
3万保费、交8年，总保费
24万元，选择交清增额，
在分红险利益演示下，张
女士到65周岁的生存总
利益为45万元，到85周
岁为80.9万元，到105周
岁可达145.3万元，超过
总保费的6倍。

灵活分配资金 养老与传承兼顾

司庆金越系列产品
的功能设计充分考虑了客
户在不同人生阶段的差异
化需求。在客户年轻时，该
产品可帮助客户建立储备
习惯，避免冲动消费，为家
庭建立保障。到客户进入
老年，金尊分红司庆可传
承给下一代，金越养老司
庆既可用于传承，也可用
于改善老年生活。

金越养老司庆提供
多个保险计划，客户可结
合自身条件和偏好，灵活
调节满期金的比例。客户
若希望给下一代传承资
产，可以选择更高的满期

金比例，若希望将资金用
于改善退休生活、畅享第
二人生，则可降低满期金
比例。在养老金领取上，
起领年龄可选55至90周
岁，在领取前可变更起始
领取年龄、保险计划、领取
方式，开始领取后支持切
换年领或月领，最高可领
至105岁（不含）。

此外，金尊分红司庆
支持双被保险人功能，客
户持有一张保单，即可将
自己和亲属同时设置为
被保人，从而延长现金价
值的增长周期，实现跨代
传承。

对接优质资源 享医疗养老服务

在保险产品同质化
竞争中，平安人寿以“保
险+服务”模式持续丰富
保险保障的内涵和外
延。为解决客户难以获
取优质医疗养老资源的
痛点，平安人寿提供一系
列医疗、健康、养老服
务。购买司庆版金越系
列产品且符合一定条件
的客户，可享受家庭医
生、居家养老、高品质康
养等服务，为当下和未来
生活构筑另一层安全网。

在医疗健康方面，平
安提供“臻享家医”7x24
小时家庭医生服务，覆盖
健康、慢病、疾病三大场
景，由专属家庭医生为每
一位客户定制个性化的
健康管理方案。在养老

方面，平安居家养老由三
位一体的养老管家协助
对接医疗资源、护理服
务、安全守护等多项服
务；“平安臻颐年”高品质
康养社区以“城芯享老”
模式，围绕“七维健康”理
念，为长者提供专业全面
的整合式医疗照护和定
制化服务。

平安人寿相关负责
人表示，未来将继续秉持

“金融为民”的初心，聚焦
客户养老、健康、财富传
承等核心需求，持续丰富
产品和服务供给，不断深
化“保险+服务”模式，让
更多客户享受“省心、省
时、又省钱”的高品质金
融服务，助力银发经济高
质量发展。 潘明杰

农行平罗县支行金融助企暖园区

建设银行宁夏区分行
“杏花吐蕊”话消保


